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Coémo crear
una tienda minorista de muebles con éxito

Del 20% el incremento en insumos para la
industria mueblera

Caen 13% ventas
de MDF en México

Amazon seria la minorista # 1 en venta de
muebles en USA

Muebles siguen sin ser afectados en los
conflictos USA-China

Aplicaria Canada aranceles
a muebles de USA

Caen importaciones de
muebles desde USA

10 Tendencias principales en la industria de
muebles de China

Impuesto de Europa afectaria industria del
mueble en USA

Weinig crea la nueva unidad empresarial
Automation & Digital Business

¢ Cual son los proyectos de sustentabilidad
en muebles hacia el 20307

122 Expo Ampimm
exclusiva de la proveeduria del mueble

Concurso International Design Award 2018:
unidad empresarial Automation

Celebran renovada 157 Expo Mueblera
Delicias ahora en Chihuahua

42 Convencion de Mueblerias en
Puerto Vallarta

CIFF Shanghai 2018: Nunca hubo todo esto
en una sola edicion

42 edicion de Fastener Fair llevé tecnologia
de fijacién y sujecion a un nuevo mercado

Feria IWF 2018 en Atlanta con mas de 1,700
expositores
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Las exposiciones, sin duda, acercan el mueble
0 la proveeduria a los empresarios y brindan
a quienes exhiben, la posibilidad de mostrar y
vender sus marcas. Pero en los afos recientes el
calendario de eventos se desbordd de propuesta.

Es tiempo de unir criterios, establecer
prioridades, anteponer al sector al bolsillo y
generar los medios para fomentar el desarrollo
de la industria del mueble.

Para los expositores, la utilidad real que supone
participar en ferias se mide, fundamentalmente,
en términos de presencia de marca, captacion
de potenciales consumidores y posibilidad de
hacer contactos y negocios, sin embargo, cada
dia crece el porcentaje de expositores que no
logran sus principales cometidos en determinado
evento.

En la década de los afos 90’s cuando las
exposiciones vivieron sus mejores afos,
practicamente el asistir a una feria era sinénimo
de resultados tangibles: ventas, prospectos
confiables, proyectos de negocios inmediatos;
hoy la constante es un juego de azar, de cara o
cruz.

Y fue entonces, a partir de reconocer la valia de
rentar el metro cuadrado para garantizar ventas,
que las exposiciones se convirtieron en el
jugoso negocio que todo mundo deseaba, pero
que nunca ha llegado a tener esa reconversion
que todos esperamos para que una exposicion
en cualquier parte del pais se convierta en un
servicio.

Desde la perspectiva de los organizadores y
expertos en la materia, el desafio consiste en
diferenciarse, descubrir un valor agregado
y explotarlo, ofrecer éptimas condiciones a
los empresarios y visitantes (en cuanto a la
infraestructura y costos) y lograr sobrevivir
dentro de tantas propuestas similares.

El plan de trabajo —inmediato- seria aplicar esa
reconversion hacia exposiciones que se brinden
como fuentes de servicio para los expositores
cautivos, aquellos que han participado del
negocio pero que ahora demandan una
retribucion de su contraparte.

Sobre el tema ;Cuantas exposiciones por
ano son convenientes?, la respuesta sera
estrechamente ligada con el resultado que
logren de manera conjunta organizadores y
expositores, caso contrario se generardn mas
interrogantes que respuestas en el corto plazo.

Por lo pronto, la bienvenida a Expo Tecno
Mueble, Expo Ocotlan Mueblera y Expo Mueble
Verano en sus ediciones de agosto 2018; el
reconocimiento al esfuerzo de los empresarios
potosinos por la realizacion de su 172, Expo
Mueble San Luis Potosi y los mejores propositos
para Magna Expo Mueblera de enero 2019 en
ciudad de México.

¢, Negocio o Servicio ?

Francisco Barrera Del Real

THINK

WEINIG

El Grupo WEINIG:

maquinas y equipos para el
mecanizado de madera maciza
y de derivados de la madera

El Grupo WEINIG es el socio ideal para el
mecanizado econdmico de madera maciza y

de materias derivadas de la madera que ofrece
innovadora tecnologfa punta, amplias prestaciones
de servicios y soluciones integrales, incluyendo
instalaciones de produccién llave en mano. Tanto
los talleres artesanales como la industria se
benefician de la calidad y rentabilidad de WEINIG
que les proporciona la ventaja decisiva frente a la
competencia mundial.

www.weinig.com

MADERA MACIZA

WEINIG

Cepillado, perfilado
Herramientas, afilado

Corte, escaneado,
optimizacion, encolado

Ventanas, puertas,
tecnologia CNC

Ensambladura a dientes
(finger jointing),
formateado, perfilado de
cantos

DERIVADOS
DE LA MADERA

HOLZHER

Chapeado de cantos
Mecanizado por CNC

Soluciones de corte
verticales y horizontales

Manejo de tableros
automatico

WEINIG OFRECE MAS



una tienda minorista de
muebles con éxito

Si lo piensas bien, una tienda minorista de muebles
deberia estar entre las empresas mas exitosas.
Todos necesitan muebles. Pero solo unas pocas
tiendas de muebles tienen éxito, mientras que la
mayoria se debate, entonces jqué hace que una
tienda de muebles tenga éxito?

Si bien no existe una férmula Unica que se aplique
a todas las empresas de muebles por igual,
algunas reglas si se aplican, como ofrecer valor y
un excelente servicio al cliente.

Para ofrecer valor, debe conocer y comprender
a la comunidad en la que configura su tienda.
Tienes que entender sus necesidades, deseos
y aspiraciones. Esa comprension debe guiar e
informar su comercializacion, publicidad y fijaciéon
de precios.

Para ofrecer valor, también necesita comprender
el producto que esta vendiendo.

8 www.revistaporte.com

El valor nunca pasa de moda si los tiempos son
dificiles o si hay un boom.

Un excelente servicio al cliente también forma parte
de ofrecer valor. Lo que los clientes experimentan
en su tienda cuenta tanto como lo que compran.
Contrate personas que reflejen tus valores y
tratalos con el mismo respeto que deseas que se
extiendan al cliente.

Tienes que correr la voz. Toda publicidad no es
costosa, ya que hay muchas maneras diferentes
de hacer correr la voz. Elija uno que se adapte a
su presupuesto y mercado.

» Conoce tu mercado. Dirija su publicidad a las
necesidades de sus clientes.

» Enfatice sus puntos fuertes y nunca tergiverse.

» Mencione si esta ofreciendo un servicio o articulo
gratuito. Mas que los descuentos, quienes ofrecen
algo gratis pueden atraer a los clientes. Puede
ofrecer productos libres de impuestos o entregas
gratuitas. Piense en formas de hacer esto posible
y en las compensaciones.

» Haga su publicidad mas concentrada. En lugar de
anunciar en un radio de 25 kilémetros, reduzca a
10 kildmetros y publicite mas intensamente.

Si bien la publicidad atraera a las personas a su
tienda de muebles, necesita tener muebles de

calidad para respaldarla. Si no, estas tirando dinero
por el desagle y haciéndote un mal servicio.

» Ofrecer muebles de calidad y otros muebles para
el hogar le ganaran respeto y una reputacion de
confiabilidad.

» Compare lo que lleva consigo con lo que quiere
el cliente. Siempre controle las quejas de los
clientes sobre los muebles que lleva, ya que las
devoluciones y las quejas le daran una buena idea
de lo que el cliente no quiere.

» Continuamente agregar nuevas colecciones a sus
ofertas de mercaderia lo mantendra emocionante.
 Ofrecer opciones.

» Ofrezca accesorios Unicos que complementen
sus muebles.

« Crea una emocionante pantalla de piso
organizando vifietas.
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Cuando ofrece precios competitivos, ofrece valor
para que valga la pena que un cliente compre en
su tienda.

» Conozca su mercado, y esto no puede enfatizarse
lo suficiente. Cuando maneja una tienda minorista
de muebles, debe ofrecer precios acordes con
su ubicaciéon y la demografia a la que se dirige.
Ofrecer un precio demasiado bajo o demasiado
alto lo hara menos competitivo.

« Al agilizar su operaciéon y ofrecer solo lo basico
en su tienda, puede rebajar su precio y ofrecer
descuentos y descuentos.

» Al ofrecer un servicio especializado, como

atencion personalizada al cliente, servicio de
disefio en el hogar o personalizacién, puede cobrar

carezZza.
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precios un poco mas altos. Antes de hacerlo,
sin embargo, siempre debe asegurarse de que
existe la necesidad de dicho servicio dentro de su
mercado objetivo.

* Muestre respeto por sus clientes ofreciéndoles
valor real. Simplemente ofrecer un precio bajo no
es suficiente.

Tener un equipo de ventas capacitado le permite
transmitir confianza en sus productos y compafiia.

* Su equipo de ventas debe tener un sdlido
conocimiento del producto y comprender los
diferentes puntos de precio. Siempre deben saber
dénde se encuentran los articulos anunciados y el
precio que esta ofreciendo.

* Deben poder involucrar al cliente en un dialogo
para determinar sus necesidades y preferencias.
Las buenas habilidades para escuchar son muy
importantes.

* Los clientes aprecian a un vendedor que hace
todo lo posible por ayudarlos. Este enfoque también
puede ayudar a establecer relaciones a largo plazo
y obtener la lealtad de los clientes.

Como sabe, la lealtad de los clientes se traduce
en ventas futuras y la creacion de un boca a boca
favorable.

» Su equipo de ventas debe actuar como facilitador
para ayudar a los clientes a encontrar lo que
necesitan.

» Las apariencias son importantes y reflejan su
empresa, por lo que su equipo de ventas siempre
debe estar preparado adecuadamente. Deben
presentar una cara accesible y agradable para el
mundo.

Muchas de las quejas de los clientes provienen del
mal servicio al cliente. Asegurese de que su tienda
de muebles ofrezca a sus clientes una experiencia

10 www.revistaporte.com

que vaya mas alla de sus expectativas.

* Desarrolle relaciones con sus clientes para crear
un ambiente de confianza y lealtad. Esto solo
generara mas ventas para usted.

* Haga que toda su fuerza de trabajo, incluido
el personal de entregas, almacenes y oficinas,
entienda los principios de un buen servicio al
cliente para evitar perder las ventas que tanto le
costd conseguir a su equipo de ventas.

* Asegurese de comunicarse con claridad y
responder cualquier pregunta con prontitud.

* Nunca exagere. Si bien eso podria funcionar
en el corto plazo, hacer promesas que no se
puedan cumplir solo hara que los clientes no estén
contentos.

* Un principio muy importante de un buen servicio
al cliente es que debe tratar a su fuerza de trabajo
con cortesia y respeto, marcando el tono de como
se hacen las cosas en su tienda.

Un servicio de entrega excelente es tan importante
para su negocio como cualquier otro aspecto.
Recuerde que este es el ultimo punto de contacto
que el cliente tendra con su negocio. Como tal,
su personal de entrega debe actuar como sus
embajadores.

* Requiere que su personal de entrega sea
presentable y educado.

* Determine el diay la hora de la entrega, y confirme
con el cliente. Una comunicacién clara es esencial
para la satisfaccién del cliente y reduce las quejas
y los problemas.

 El personal de entrega debe saber como
manejar los muebles de manera adecuada y llevar
herramientas para solucionar problemas menores,
como lapices de retoque y destornilladores.

* Si el personal de reparto debe armar los muebles,
asegurese de que entiendan que deben hacerlo.

Richard Bennington, marketing analyst.

Del 20% el incremento en
insumos para la industria
mueblera

El sector del mueble de Michoacan ha registrado en
los primeros cinco meses del afo un incremento de
hasta un 20 por ciento en sus costos de produccion
aconsecuenciade los altos precios del combustible,
principalmente; ademas de que durante la mitad de
cada ciclo anual, la industria pasa por una ligera
crisis en el tema de ventas porque los ciudadanos
“tienen otros gastos mas importantes que cubrir
que no les permiten adquirir muebles”.

El presidente de la Asociacion de Muebles de
Michoacan, Alejandro Valencia, revel6é que uno de
los problemas mas importantes por los que pasa el
sector son los altos precios de los combustibles, asi
como de otras materias primas que han generado
un incremento en los costos de produccion de
hasta un 20 por ciento: “En los primeros cinco

meses del afio hemos notado un aumento en
el precio de nuestra materia prima, como es el
caso de la madera y herrajes, que son elementos
complementarios para poder armar un mueble”.

Para el caso particular en el incremento de su
principal materia prima, la madera, comenté que
esto se debe a que no todas las regiones del
estado cuentan con los permisos correspondientes
para poder ejercer la tala de bosques, por lo que
en muchas ocasiones se tienen que comprar en
otros lugares no cercanos a donde se tienen las
unidades de produccion. Por ejemplo, dentro del
interior del estado, los lugares donde se puede
comprar la madera de manera legal son en la
Meseta Purépecha, asi como en el municipio de
Ciudad Hidalgo.

Refiere que el padrén de productores en Michoacan
es bastante alto, pero que mas del 50 por ciento
de la produccién de muebles se hace de manera
artesanal, por lo que son pocos los productores
que los hacen en serie. Es por ello, que citdé que
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una de las comunidades que emplea mucho la
produccion en serie se ubica en Ciudad Hidalgo,
pero para esto, “es importante destacar que esto
se debe a que todos sus muebles son a base de
triplay o aglomerados y no cuentan con disefnos,
en cambio, en resto de productores los hace de
manera artesanal con acabados diferentes”.

Las principales regiones de Michoacan donde se
producen muebles son Ciudad Hidalgo, Cuanajo,
Pichataro, Nahuatzen, Opopeo, asi como Uruapan,
entre otros.

Staff

la division Teca durante el trimestre fueron casi el
doble de las registradas en el 1T-2017.

El mercado mexicano de MDF continda
desarrollandose, tomando cada vez mas fuerza
los tableros de produccion nacional sobre los
importados. Con base en analisis internos, se
estima que en el primer trimestre del 2018 las
importaciones cayeron mas del 30% contra 1T-
2017 y la venta de tableros de produccion nacional
sobrepaso la venta de tableros importados.

Con la entrada en operacion de la nueva planta,
Tecnotabla ha jugado un papel importante en esta

CALEGRISIMPORTEC

MAGUINARIA PAHA MADEHRA

CENTRO DE ACABADODO

COpera 5 es el nuevo centro de acabado disefado para
satisfacer las necesidades de |as industrias pequefas
y medianas que requieren versatilidad y altos niveles

transformacioén acelerada del mercado.

Gaen 13% ventas de MDFen ... ciria mueblera alcanza

México

Proteak, un lider mundial en la produccion de teca
y desde 2016 fabricante de tableros de MDF bajo
la marca Tecnotabla en su planta de vanguardia
en Tabasco, reportd ventas consolidadas de MXP
265 millones en el 1T-2018, 8% por debajo de las
ventas del 1T- 2017 y resultado de la presién de
los precios en el mercado de tableros de MDF y un
menor volumen de ventas.

En el 1T-2018, las ventas de MDF totalizaron MXP
210 millones, una caida de 13.2% en comparacion
con las ventas del 1T-2017 y 8% sobre las ventas
registradas en el 4T-2017. Aunque las ventas de
tableros de MDF Tecnotabla no estan en el nivel del
1T-2017, la compafia informa que la recurrencia de
compras continta siendo del 80% y que durante el
1T-2018 los precios tuvieron un aumento promedio
del 5% debido a una estrategia para estabilizar el
precio en el mercado.

Durante el 1T-2018, las ventas de MDF al
mercado de EE.UU. continuaron fortaleciéndose y
alcanzaron MXP 19 millones, lo que representa el
8% del total de las ventas del trimestre. Proteak ha
estado desarrollando una estrategia de penetracion
de mercado en los Estados Unidos que ha
demostrado ser exitosa puesto que las ventas de

Proteak (Tecnoiabia), 1T
MEF millonas. Warlas
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crecimiento interanual del
4.1%

De acuerdo con cifras del Instituto Nacional de
Estadistica y Geografia (INEGI), la industria
mueblera tuvo en 2017 un fuerte fin de afo, ya
que cerré con un crecimiento anual de 4.6% con
respecto a la actividad econémica desempefada
el periodo previo. La tendencia continué en los
primeros meses del 2018. El segundo trimestre de
2018 ha representado una ligera desaceleracion
para algunos agentes del sector (aun cuando
algunas compafiias han mantenido un buen ritmo
de crecimiento). De todas formas, se espera una
recuperacion general en agosto.

Algunas de estas tendencias se percibieron
en aquellas empresas del sector enfocados al
mercado de clase media/media-baja. Por otro lado,
los proyectos de construccion los cuales apuntan al
publico de clase alta y media-alta no se detuvieron
y las empresas responsables no requieren una
recuperacion mas adelante en el afno porque no
perdieron el impulso obtenido a finales del 2017 y
entre enero y marzo. Igualmente, el consejero de
la AMPIMM reconocio la inercia de los proyectos
de mayor envergadura, ya que no se han detenido.

En general el sector del muebles en México tiene
una expectativa de crecimiento del 3.7% para este
afio 2018. Por lo tanto el crecimiento interanual
2017-2018 podria establecerse en el orden del
4.1%.

Ampimm-Inegi

de tecnologia

VIET OPERA 5

BIESSE

www.impﬂrten.:nm.mx

Av. Industria 218, Col. Los Reyes Iztacala, Tlalnepantia Estado de México

TECNOLOGIA QUE PERMANECE
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Amazon seria la minorista
{:'#81“8“ venta e muehles en

Wayfair, el minorista de muebles en linea
especializado mas grande de los EE.UU., redobld
sus esfuerzos en la busqueda y publicidad
televisiva el afo pasado para dominar la pagina de
resultados de Google, pero el mayor competidor
de Wayfair no es una cadena fisica, es Amazon.

Segun un informe publicado por One Click Retail
Amazon ya posee la mayor participacién de
mercado en este espacio, habiendo triplicado sus
ventas en la categoria desde 2015. En 2017, el
gigante del comercio electronico incrementé su
negocio de muebles en el 51% ante el afo anterior
a USD 4 mil millones, segun el informe.

El afio pasado, Amazon invirtié

probablemente haria de Amazon el
No. 2 del pais. Ashley HomeStore
fue el minorista No. 1 en el ranking
de los 25 principales de Furniture
Today el afio pasado con ventas
para 2016 estimadas en USD 3.7
mil millones. El ranking de ventas
2017 de la revista Furniture Today
no se lanzara hasta agosto.

Esta claro que el mercado de
muebles es una inversion valiosa
para Amazon, y también es cierto
que Amazon es una inversion
valiosa para las marcas de
muebles. No es probable que la
grany leal base de Amazon compre
en otro minorista en linea si no es
necesario, y las inversiones de
Amazon en logistica, marcas privadas y novedades
tecnologias estan haciendo crecer esta base. La
compafiia ya posee la mayor cuota de mercado
de las ventas de muebles en linea y es probable
que capture la mayor parte del crecimiento futuro
a largo plazo. Las marcas de muebles que buscan
competir en eCommerce, el espacio de mas rapido
crecimiento de la industria, deben comenzar en
Amazon.

Amazon

Los nuevos pedidos en febrero de 2018 fueron
un 5% mas altos que los pedidos en febrero de
2017, de acuerdo con la mas reciente encuesta

en muebles con un nuevo sitio de [EEEEEEEE T

marketing integral, Amazon Home,
la construccién de cuatro nuevos
almacenes centrados en la entrega

e o o o o i de ol
il ol o o

de muebles y electrodomésticos de [ SE SE S S S5 2

formato grande, y el lanzamiento de
dos marcas de mobiliario privado,
Rivet y Stone & Beam. Como
resultado, la tasa de crecimiento
interanual continué6 aumentando,
alcanzando el 51%.

Para poner esto en perspectiva,
esa cifra de USD 4 mil millones
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de fabricantes

y distribuidores
de muebles
residenciales. Los
pedidos de febrero
de 2017 fueron un
4% mas altos que
en febrero de 2016.
Los pedidos en
febrero aumentaron
para la mitad de los
participantes, por lo
que la mayoria de los
que aumentaron sus
pedidos aumentaron

EQUIPO PARA EL ARTESANO MAS EXIGENTE

stiles H: HOMAG

muy bien.

El aumento de febrero

trajo las o6rdenes del

afio hasta la fecha a un aumento del 4%. En lo
que va del afo, los pedidos del ultimo afio hasta
febrero fueron un 2% mas altos que el afio anterior.
Aproximadamente el 64% de los participantes
informaron pedidos incrementados hasta la fecha,
acorde al Departamento de Comercio de los
Estados Unidos (USDC).

Los productos terminados para el hogar evitaron
una lista de 818 productos importados de China
lanzada hoy por la Oficina del Representante

Los envios aumentaron un 3% con respecto a Comercial de los Estados Unidos (USTR) que

febrero de hace un afio y un 1% mas que hasta

- Y
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-
>
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OFRECEMOS NUEVAS TECNOLOGIAS ¥ NUEVAS MANERAS DE PEﬂSAFl_PﬁFIA.
LOS FABRICANTES SIN IMPORTAR ELTIPO Y TAMANO DE SU COMPANIA.

estara sujeta a aranceles adicionales de la Seccidn

la fecha. El afo pasado durante los dos meses, 301 del 25%.

los envios aumentaron un 3% con respecto al
afio anterior. Aproximadamente el 52% de los

. . . Si bien la lista no incluye productos cominmente
participantes estuvieron activos hasta la fecha.

adquiridos por consumidores estadounidenses
como teléfonos celulares, televisores o muebles, si
afecta los insumos para la industria aeroespacial, la
tecnologia de la informacion y las comunicaciones,
la robética, la maquinaria industrial, los nuevos
materiales y los automdviles. Incluye maquinaria y
partes para trabajar la madera.

Los pedidos acumulados aumentaron un 2%
con respecto a enero debido a que los ddlares
excedieron los dolares de envio. Los retrasos
fueron un 2% mas bajos que en febrero de 2017.

Los niveles de cobros estuvieron en buen estado
teniendo en cuenta los resultados de envio, pero
los inventarios parecen estar fuera de linea con un
aumento del 10% respecto del afio pasado a pesar
de una disminucion del 2% con respecto al mes
pasado. Se deberan vigilar los inventarios si las
empresas no mejoran.

Aduanas y Proteccién Fronteriza comienzan a
cobrar los aranceles adicionales el 6 de julio 2018.
Esta “primera ronda” de productos representa
alrededor de $ 34 mil millones en importaciones
chinas que contienen tecnologias de importancia
industrial, incluidas las relacionadas con la politica

- o , industrial “Made in China 2025” de China.
Tanto las ndminas de fabrica como de almacén y

los niveles de empleados parecen estar en linea

g x Otros 284 productos, que representan alrededor de
con las condiciones comerciales actuales.

$ 16 mil millones en importaciones de China, seran
sometidos a una revision adicional en un proceso
de notificacién publica y comentarios, que incluira
una audiencia publica. Después de completar este

usSDC

proceso, el USTR emitira una determinacioén final
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sobre los productos de esta lista que estarian
sujetos a los aranceles adicionales.

Esa segunda lista tiene una variedad de materiales
y magquinaria, incluidos equipos de perforacion y
mortaja para madera, asi como algunos productos
textiles.

La acciéon del USTR siguié a una investigacion de
la Seccion 301 en la que el USTR descubrié que los
actos, politicas y practicas de China relacionados
con la transferencia de tecnologia, la propiedad
intelectual y la innovacion son poco razonables y
discriminatorios, y gravan el comercio de los EE.
Uu.

USTR

Aplicaria Canada
aranceles a muehles de
USA

Documentos del Departamento de Finanzas de
Canada (CDF) refieren que algunas exportaciones
de muebles de Estados Unidos a Canada podrian
verse afectadas por aranceles de represalia
que responden a los aranceles propuestos por
el presidente Donald Trump para el acero y el
aluminio.

Un aviso de intenciéon de imponer contramedidas
contra los Estados Unidos enumera varias
categorias de muebles que podrian recibir un
10% de aranceles. Estos incluyen consolas,
escritorios, gabinetes u otras unidades base que
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estan equipadas con controles o
componentes eléctricos. Ademas,
la lista menciona asientos tapizados
con marcos de madera, colchones
de caucho celular o plastico y
colchones de otros materiales.

La lista se puede ver en la tabla dos
en el siguiente enlace:

https://www.fin.gc.ca/activty/
consult/cacsap-cmpcaa-eng.asp

El documento no senala si México
planea medidas similares.

Las medidas de represalia de

Canada y México en respuesta a
los aranceles propuestos por el presidente Donald
Trump para el acero y el aluminio en primera
instancia no parecian afectar a la industria del
mueble.

Sin embargo, la realidad podria indicar lo contrario.

A partir del 1 de julio, Canada dijo que impondria
casi 13 mil millones de ddlares en aranceles sobre
productos fabricados en Estados Unidos, Incluidos
acero y aluminio industrial, asi como productos
como yogur, zumo de naranja, productos de papel,
articulos domésticos de plastico, electrodomésticos
y algunos muebles, segun algunas fuentes de
noticias.

El 5 de junio, México anuncié aranceles de $ 3
mil millones en productos fabricados en Estados
Unidos, incluidos acero, carne de cerdo, queso,
manzanas y uvas, también de acuerdo con varias
fuentes de noticias. No esta claro si los muebles se
veran afectados.

Tanto Canada como México son, con mucho, los
dos mayores compradores de muebles fabricados
en Estados Unidos. En 2017, por ejemplo, los
Estados Unidos enviaron casi $ 1.400 millones en
muebles a Canada, un 5% mas que el afio anterior.

En comparacién, los envios a México bajaron
un 22% en el ano. No obstante, fue el segundo
mercado mas grande con alrededor de $ 158
millones en envios.

Tanto Canada como México también caen dentro
de los cinco mayores productores de muebles para

Todas las grandes historias

tienen un comienzo.
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el mercado de Estados Unidos, enviando casi $ 1.4
mil millones y $ 1.2 mil millones, respectivamente,
justo detras de China y Vietnam.

CFD

GCaen importaciones de
muebles desde USA

Las exportaciones de muebles de Estados
Unidos (USA) cayeron un 1% en 2017, un cambio
impulsado por disminuciones de dos digitos en
los principales mercados como México, Japon vy
partes de Medio Oriente, acorde al Departamento
de Comercio de los Estados Unidos (UDC).

Losembarquessubieronun5% a Canada, que siguio
siendo el mercado mas grande para los productos
de armazones de tapiceria hechas en USA. Y ropa
de cama con compras de aproximadamente $
1,400 millones, en comparacion con los $ 1,32 mil
millones en 2016.

El aumento en este mercado, junto con los
aumentos en otros mercados como China, Arabia
Saudita y Corea del Sur, ayudaron a minimizar las
caidas de otros mercados como México (un 21%),
la Republica Dominicana (un 55% menos), los
Emiratos Arabes Unidos. Emiratos (baja 32%) y
Australia (baja 4%).

Si bien su aumento del 1% puede parecer pequefio,
China sigue siendo el tercer mercado mas grande
para los muebles hechos en USA con $ 96,9
millones en envios, por encima de $ 96,4 millones
en 2016.

En términos de su

importancia para el

mercado estadounidense,

estaba justo por debajo de

México, que tuvo $ 157.7

millones en compras, por

debajo de $ 199 millones

en 2016.

El siguiente mercado mas
grande para muebles
fabricados en Estados
Unidos fue el Reino Unido,
que recibié $ 72.8 millones

2 {
en envios de muebles [ ’
desde USA, un 2% de $ ¥ ‘

74.1 millones en 2016. -

22 www.revistaporte.com

El quinto mercado mas grande fue Japon, cuyos
$ 41 millones en envios bajaron un 39% de $ 67.2
millones en 2016.

Los mercados extranjeros restantes en el top
10 en orden incluyen Arabia Saudita, Republica
Dominicana, Emiratos Arabes Unidos, Corea del
Sur y Australia.

La disminucion en ciertos mercados, incluyendo
el Medio Oriente y México, es un desafio
particularmente para los productos de alta gama
que han dependido de dichos mercados para el
crecimiento en el pasado. Para muchas empresas,
dicho crecimiento ayudé a compensar las ventas
planas o, en algunos casos, a la baja en los
minoristas de gama alta de USA.

Pero el crecimiento en Canada y China en
particular sigue siendo un punto brillante. China,
en particular, se considera un mercado importante
para el sector del lujo, no solo por el crecimiento
de la clase media, sino también por profesionales
jébvenes que buscan marcas de gama alta
fabricadas en Estados Unidos.

Por ahora, la esperanza es que una guerra
comercial, impulsada por el combate de Ia
administraciéon Trump con China o alimentada por
cambios en el TLCAN, no interrumpa el crecimiento
en estos u otros mercados extranjeros a corto o
largo plazo.

ubC

El MEJORaliado
para tus PROYECTOS

s L*ﬁx
o
&
I'Ih ",
s
e
b
- T,
" .:_' lll'Ilm
‘ o, P

La Paz # 69 Col. Torrecillas
Ocotlan, Jalisco. C.P. 47870

Tels: (392) 9223938y 922 5548
himao-herrajes@hotmail.com



10 Tendencias
principales enla
Industria de muebles
de GChina

*El ciclo de vida de un disefo de
muebles se ha reducido a 6 meses

*Hay que votar por el comprador,
porque cambiar las necesidades de los
clientes es absolutamente incorrecto

Desde la reforma y la apertura, especialmente en
la ultima década, la industria del mueble de China
se ha desarrollado rapidamente y ha logrado
resultados notables, convirtiéndose en uno de los
mayores productores y exportadores. ;Como se
desarrollara la industria de muebles de China en
el futuro? Aqui, vamos a discutir los quince temas
principales de la tendencia de desarrollo de la
industria de muebles de China.

Con la competencia cada vez mas feroz en el
mercado y la constante estandarizacién del
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mercado de comercializacién, el periodo de
ganancia de la industria de fabricacion de muebles
ha pasado, y esto ha llevado a una era de escasos
beneficios. En el pasado, el beneficio neto era tan
alto como 30% a 40%, o incluso mas. Las ganancias
corporativas de hoy en dia son solo del 15 al 20%, y
en algunas empresas,
el beneficio de
los productos
individuales es solo
del 5% al 10%.

La era de los magros beneficios es como una
corriente fria. Hace que las empresas tengan una
gestion deficiente y altos costos, y esten en peligro
de ser eliminados. Actualmente, en el delta del rio
Perla, el delta del rio Yangtze y Chengdu, muchas
empresas de muebles en las tres principales bases
de produccién entraron en un estado de shock
latente e incluso cerraron.

Las empresas respaldadas deben confiar en
mejorar la administracion interna, mejorar la calidad
y reducir los costos para recuperar oportunidades
de desarrollo; deben confiar en nuevos ajustes en
la produccion y la comercializacién para inyectar
nuevo impetu.

competenciaen el
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Las tiendas independientes de marcas son las

mas prometedoras de la industria.

La intensificacion de la competencia en el mercado
se manifiesta principalmente en tres aspectos:

1, parala producciéon y comercializacion
de diversos grados de productos de
mobiliario han aparecido “Gigantes”.

Para adaptarse mejor
a los cambios en el
mercado, cada vez
mas empresas estan
mas claramente
posicionadas en el mercado. Confian en su
fortaleza superior para ocupar el primer puesto
en la industria del mueble de alta gama u ocupan
los mercados de muebles de nivel medio y bajo
con pequefas ganancias y una rotacién rapida. De
esta forma, es facil dar rienda suelta a sus puntos
fuertes, concentrar su superioridad, atacar a sus
oponentes y desarrollarse a si mismos.

2, la division profesional del trabajo es
mas meticuloso

La produccion de muebles se esta desarrollando
a partir de profesionalismo grande y completo.
Algunos producen muebles de hotel, algunos
se especializan en suites civiles, y algunos se
especializan en camas. La divisién del trabajo
es mas clara, lo que hace que la competencia
en varios campos se intensifique, y la calidad de
la competencia, la competencia de precios y el
servicio se vuelven cada vez mas intensos.

3,senoresseparatistas

Dondequiera que haya un
mercado, hay campos de
batalla en todas partes.
Por lo tanto, para cada
empresa que quiera ocupar
un territorio, es necesario
derrotar primero a los
competidores, ylasempresas
de todo el mundo primero
salvaran desesperadamente
sus tierras y expulsaran a
los “delincuentes”. Como
resultado, se formaron todos
los vasallos y los tiranos
fueron formados. Durante
este periodo, la competencia
es casi tuya, por lo que sera
aun mas cruel, mas intensa,

mas coraje y sabiduria. EI campo de batalla sin
humo es mas dificil que la ocupaciéon con humo.

E -
n tercer lugar, 1a gestion
d- - ’
iferenciada es la
premisa principal para
[ I I
a supervivenciay el
desarrolio de Ia empresa

Debido a las limitaciones del contenido de ciencia
y tecnologia y la escala de inversion de la industria
del mueble, se genera el “bajo umbral” de la
industria, y el profano facilmente se convierte en
un “chino puerta a puerta”. Debido a la variedad de
tipos y estilos de muebles, la proteccién de patentes
es mas dificil y también brinda oportunidades
para los imitadores. Cada afo, las exposiciones
internacionales y las exposiciones nacionales se
convierten en el aula de los imitadores.

Si los nuevos productos que la compaiiia invierte
fuertemente en el desarrollo son reconocidos
por el mercado, se convertiran rapidamente en
produccion industrializada y de gran escala.

Los buenos productos suelen ser de corta duracion.
En el pasado, el ciclo de vida de un producto
mas vendido era de 2 a 3 afos, pero ahora se ha
acortado a menos de medio afno.

La homogeneidad del mercado ha causado
que muchas grandes compafiias sufran. Los
consumidores en decenas de miles de metros
cuadrados de centros comerciales de muebles se
confundieron por el mismo estilo, el mismo color,

Competence

SKANOR

adhesivoy especiales

Adhesivo para prensa de membrana

Adhesivo PUR para cantos

. y 2
Para mayor informacién contacta: .'f

Tel. CDMX 01 (55) 4328 5082
ventas@skanor.mx
www.skanor.mx

&9 KLEIBERIT'

ADHESIVES-COATINGS

Especialistas en Adhesivos PUR

.

| - Ex‘“ﬁ -"’"" i%ﬁ

e

PUR 568 Adhesivo y sellador



los mismos materiales y el mismo precio de los
muebles. El mercado homogeneizado esta ansioso
por diferenciarse.

El mobiliario como una mercancia especial que
entra en la familia y esta cerca de la vida esta
destinado a desempefar un papel personalizado en
la tendencia de la vida moderna. La configuracién
personalizada y el cultivo emocional no pueden
separarse del “disefio”.

Todo tipo de
disefiadores se
han embarcado
en el escenario
de los muebles, y
las empresas de
muebles han hecho sefas a los profesionales
extranjeros y de disefio. El disefio del producto,
el disefio de la sala de exposicion de muebles,
el diseno de muebles, la imagen del producto
y el talento del disefio de imagen corporativa se
convertiran en la escasez de talento en la industria
del mueble.

silenciosamente.

La industria del mueble se esta moviendo
lentamente de disefiar productos y disefiar tiendas
a un nivel mas alto de vida de disefo.
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El concepto de consumo esta cambiando

Ginco. Los productos

de muebles verdes se
convertiran en una
condicion necesaria para
l10s muehles calificados.

Mafiana los “muebles verdes” seran su boleto
al mercado. Las empresas chinas de muebles
comenzaron a reorganizar el mercado con alta
calidady proteccidon ambiental como punto de venta.
Unirse ala OMC ha acelerado el ritmo del desarrollo
verde del mobiliario chino, las exportaciones no
pueden eludir las barreras verdes, el mueble local
no puede escapar a los ojos de la proteccion del
medio ambiente; los
muebles chinos y los
gigantes de muebles
extranjeros se
enfrentan cara a cara.

Sin embargo, las barreras extranjeras a los
muebles se han erigido. Se entiende que los paises
europeos y americanos, Australia y Singapur, y
otros paises, la tasa de penetracion de muebles
verdes es casi del 100%, Japon y Corea del Sur
también casi el 50%, muchos muebles nacionales
“calificados” no pueden alcanzar los estandares
“verde” occidentales”, solo puede perder mercado
por esta condicién. Con la mejora de la calidad de
vida, los consumidores chinos de muebles usaran
muebles verdes como un requisito previo para los
muebles “calificados”.

Seis. El ciclo de
consumo de los
muebhles se esta
acortando, y el
contenido cultural
de los productos
e muebles esta
aumentando.

El desarrollo del mercado de
muebles ha llevado a cambios en la
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Los muebles generalmente tienen cuatro etapas
de desarrollo: popularidad, diferenciacion,
adaptacion y personalizacion.

psicologia del consumidor. En el pasado, nuestros
muebles fueron heredados por varias generaciones.
El valor agregado de los muebles de caoba indica
la longevidad del consumo de muebles antiguos.
Nuestros padres han heredado mas o menos los
muebles de sus antepasados. Sélido y duradero
son sinénimos de calidad de muebles. Con el
desarrollo de la industria inmobiliaria y el rapido
aumento de la calidad de la vida moderna, la moda
ha llevado los estilos europeos y estadounidenses
al mercado chino, la simplicidad noérdica clasica de
Europa y la variedad de madera maciza, paneles,
vidrio y mueble de metal. Los productores de
muebles han aumentado enormemente el rango
de opciones del consumidor.

Los cambios en la moda han impulsado cambios
en la mentalidad de los consumidores. La gente
comenzo a prestar atencién a la popularidad de los
muebles, el ciclo de consumo de los muebles se
acorto discretamente y el contenido cultural de los
muebles se incrementd gradualmente. El concepto
de consumo esta cambiando silenciosamente.

Siete, los formatos
comerciales de muebles
coexisten, dominan las
tiendas de marcas.

El estado de distribucion de los muebles del
sétano y el piso superior de los principales grandes
almacenes es un papel de apoyo, y han pasado
décadas desde que los protagonistas ingresaron
a la exposicion de especializacién de la industria
del mueble. Los comerciantes de muebles
también experimentaron una transformacion del
distribuidor al promotor de la marca.

El rapido desarrollo del mercado de

franquicias de muebles ha creado

una marca famosa en la industria

del mueble chino. Los fabricantes

de muebles han llevado a cabo la
administracién de imagenes una

tras otra, configurando un escenario

para mostrar los productos y la

imagen de marca.
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La promocién del producto se ha transformado

enpromociéndemarca. Tiendasindependientes

de marca, tiendas de marca, mercado de

franquicias de muebles liderando la tendencia.

Los comerciantes de muebles luchan por
encontrar el mejor método de comercializacion.
Sin embargo, varios métodos de mercadeo tienen
sus propias caracteristicas y tienen sus propias
ventajas. Por lo tanto, el contenido comercial
debe ser valorado. Sin embargo, a partir de la
acumulacion de activos intangibles y la mejora de
la gestion, las tiendas independientes de marcas
son las mas prometedoras de la industria.

Ocho, la personalizacion
de muebles y el servicio
personalizado seran mas
populares

El desarrollo de productos de muebles
es un proceso de personalizacion para la
industrializacion. Su experiencia de desarrollo se
ha personalizado desde pequefos carpinteros
hasta el desarrollo, y se ha desarrollado para ir al
mercado de franquicias. Esto se debe a que las
unidades de vivienda en las que vivimos estan mas
estandarizadas y especializadas. En los ultimos
anos, los rapidos cambios en los productos de
muebles reflejan la unidad del servicio posventa
de los muebles.

El cambio en la relacidon entre la oferta y la
demanda en el mercado de muebles requiere que
las empresas cambien rapidamente su tecnologia
de servicio.

Desde la perspectiva del posicionamiento del
producto, los muebles generalmente tienen cuatro
etapas de desarrollo: popularidad, diferenciacion,
personalizacion y personalizacién. En los ultimos

Fundicién Inyectada del Centro S A. de CV.
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anos, se ha vuelto cada vez mas obvio atender a
las entidades y los derechos de los consumidores.
Los consumidores se estan moviendo del fondo a
la recepciéon. Los fabricantes de muebles deben
pasar de la etapa pasiva del servicio posventa a
la etapa de disefio prenatal que atrae activamente
a los consumidores, incorporar las opiniones
de los consumidores en el disefio del producto,
personalizar los productos para los consumidores
y personalizar los productos.

Aqui hay una tendencia prominente: los
concesionarios se han convertido en proveedores
de servicios, vendiendo productos para
proporcionar servicios y creando mayores
ganancias mediante la prestacion de servicios.
Este servicio personalizado se completara a
través de una red informatica y un disefio comun
directamente involucrado por los consumidores. La
competencia de servicios en el mercado de muebles
ha pasado de ser una conciencia de servicio a una
competencia de tecnologia de servicios.

i _
ueve, los activos del

O .
conocimiento y Ia gestion
d e

el conocimiento se
- y &
convertiran gradualmente
) 2

en el tema principal de la

- - -
gestion de la industria.

La gestion centrada en el conocimiento penetra
gradualmente en todos los aspectos de la empresa
en la industria del mueble. Desde el lavado de
cerebro de los lideres corporativos hasta la
adquisicion inteligente y de inteligencia desde fuera
de la industria, desde la capacitacién corporativa
basada en el conocimiento hasta la profundizacién
gradual de la gestion de tecnologia corporativa,
muestra que el conocimiento en la industria del
mueble se esta transformando en activos.

La gestién del conocimiento se estd integrando
en todos los aspectos de la gestion empresarial.
La inversion en activos de conocimiento y gestion
del conocimiento es la inversibn mas sabia en
empresas de muebles.
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Diez. El papel de las
asnclaclnnes,lngustrlales
S6 fortalecera ano tras
ano.

China se ha convertido en el 143° miembro de la
OMC. Desde entonces, el gobierno chino tiene que
seguir las normas de la OMC para las empresas,
la vigilancia del mercado y la gestion empresarial
de las empresas chinas. El gobierno reducira la
intervencién directa en el mercado corporativo.
Las asociaciones industriales y las camaras de
comercio desempefian cada vez mas un papel
irremplazable.

La industria del mueble es una industria no
protegida que enfrenta los desafios de sus
contrapartes globales antes que otras industrias.
Las marcas de muebles del mundo estan
erosionando silenciosamente el mercado chino. La
marca de las empresas chinas de muebles aun es
inmadura y la capacidad de resistir la competencia
extranjera sigue siendo deficiente.  Cémo asignar
correctamente los recursos? Cdémo reducir la
friccion interna sera un problema urgente para las
asociaciones industriales.

Enelcomercioexterior,lasasociacionesindustriales
proporcionaran servicios de informacién para
las empresas, establecerdan canales unificados
de distribucién de compras y salvaguardaran
los intereses de la industria. Las asociaciones
internas de la industria de servicios estableceran
normas industriales para prevenir la competencia
despiadada de las empresas, estableceran
comités asesores profesionales de la industria
para mejorar la capacidad de toma de decisiones
de la empresa y la competitividad de la industria,
y establecer escuelas técnicas industriales para
capacitar talentos para la industria mafana.

Dos conclusiones:
-Internet sera ampliamente utilizado por la
industria del mueble.

-En resumen, la mayor cantidad posible hay
que votar por el comprador, porque cambiar las
necesidades de los clientes es absolutamente
incorrecto.

Fuente: Al Digital
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Los fabricantes de muebles en Estados Unidos
estan atentos a los precios cambiantes debido a
las tarifas recientemente impuestas.

La Union Europea impuso aranceles a algunos
bienes estadounidenses

El mercado de muebles de High Point sefalé que
muchos fabricantes de muebles para el hogar
se han mudado de China, pero todavia obtienen
muchos productos de ese pais

Los fabricantes podrian buscar obtener articulos
en piezas en lugar de ya ensamblados, o productos
fuera de China.

Primero China y Iluego la Unién Europea
impusieron aranceles sobre algunos productos
estadounidenses.

Esas movidas vinieron en respuesta a los aranceles
impuestos por los Estados Unidos.

Pero, en general, es una industria global que se
usa para cambiar los costos de produccién.

“Ha habido gente que toma partido por un buen
tiempo. La gente estd buscando eficiencias
laborales y de produccion en todo el mundo,
realmente es una industria global. Por lo tanto,
no es nuevo en la industria, pero cualquier tipo de
cambio como este es muy perturbador”, dijo Tom
Conley, presidente y CEO de High Point Market.
HPM

El viernes 6 de julio se habria iniciado la aplicacion
de aranceles del 25 por ciento a la maquinaria para
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muebles y al equipo de procesamiento de paneles
fabricados en China.

Es parte de una batalla comercial librada en
varios frentes por la Administracion Trump, y que
parece estar escalando a medida que China toma
represalias con sus propios aranceles.

Los Estados Unidos (USA), comienzan a cobrar
aranceles del 25 por ciento en maquinas de
cepillado, fresado o moldeo para madera de
trabajo, asi como maquinas de pulir, lijar, doblar
0 ensamblar y maquinas-herramienta relacionadas
para trabajar la madera. Una lista preliminar emitida
en abril se redujo a una lista final de 880 articulos
con tecnologia de la industria de la madera entre
ellos, emitida el 15 de junio por la Oficina del
Representante Comercial de los Estados Unidos.

También se incluyen prensas para la fabricacién
de tableros de madera para fabricar tableros de
particulas o fibras u otros materiales lefiosos,
y maquinaria para tratar madera. El presidente
Trump ha pedido $ 200 mil millones adicionales en
importaciones chinas. Los analistas especulan que
esta lista podria incluir mas productos de consumo
y en el futuro inmediato posiblemente muebles.

El canal de noticias de la industria maderera
Fordaq cita un informe del Comercio de productos
de madera de la Organizacién Internacional de la
Madera Tropical entre China y los Estados Unidos,
que ya tiende a la baja. A fines del afio pasado,

Estados Unidos impuso a la industria de la madera
contrachapada de China aranceles compensatorios
luego de que un analisis del Departamento de
Comercio mostré6 que los paneles de ingenieria
se vendian a su costo por debajo del costo de
fabricacion.

Datos del Departamento de Aduanas de China
muestran que el valor del comercio de productos
de madera entre China y USA cay6 un 16 por
ciento en marzo de 2018.

Las exportaciones de tableros de fibra de China a
Estados Unidos cayeron un 11 por ciento a 71.200
metros cubicos y las de contrachapado a Estados
Unidos cayeron un 31 por ciento a 360.000 metros
cubicos en los primeros tres meses de 2018, dice
Fordaq.

Fordaq
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unidad empresarial
Automation & Digital

Business

Weinig sigue impulsando la digitalizacién de
forma consecuente. En un nuevo paso, el lider
del mercado en maquinas y equipos para el
mecanizado de la madera maciza y materiales
derivados de la madera ha creado las estructuras
para lograr la maxima eficiencia para afrontar los
futuros desafios. El resultado es la nueva unidad
empresarial «Automation & Digital Business».
Wolfgang Pdschl, presidente de la junta directiva,
comenta: «Con esta decision, estamos alineando
nuestra empresa estratégica y organizativamente
hacia el futuro, que se caracterizara por una
mayor importancia del negocio de proyectos y la
digitalizaciony.

Por consiguiente, la nueva unidad empresarial
formara parte de Weinig Concept GmbH & Co. KG,
en la que se concentra la ingenieria en Weinig.
Jochen Ganz, el actual jefe del area de productos
de servicio, fue nombrado gerente de la unidad.
En el marco de Concept, desempefara sus
funciones como segundo jefe junto con el Dr. Otto
Leible, quien seguira siendo responsable
de la ingenieria, su campo de actividades
tradicional.

Desde hace tiempo, Jochen Ganz trabaja en
la sede de Weinig en Tauberbischofsheim
sobre el tema de la digitalizacion. Asi, por
ejemplo, participé6 de forma determinante
en el desarrollo de la exitosa App Suite de
Weinig, cuya funcionalidad actual también

La creacién de la nueva unidad empresarial
«Automation & Digital Business» es ya la tercera
gran iniciativa de Weinig en el sector Industria 4.0
en poco tiempo. Tras la introduccion del estandar
W4.0 digital en su propio mundo de productos,
en enero de este afio le siguid la cofundacion
de la alianza digital MindSphere World. En Ia
organizacion los miembros trabajan juntos en el
sistema operativo MindSphere de Siemens loT
basado en la nube, bajo la direccion de Siemens
AG.

El acceso a la plataforma uniforme ayuda a Weinig
a seguir perfeccionando el estandar W4.0 digital
y a optimizarlo para el beneficio de sus clientes.
Gregor Baumbusch, miembro de la junta directiva,
encargado de ventas y marketing resume: “El
beneficio para el cliente seguira siendo una
caracteristica distintiva destacada de Weinig en el
mercado, incluso en la era de la digitalizacion”.

Fuente: Weinig

o

lleva su sello. De momento, el jefe del area
de productos de servicio seguira ejerciendo
sus actividades hasta que se haya nombrado
a su sucesor, antes de llevar las riendas de
la nueva unidad empresarial.
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Prep@rados para af#mtar los desafios del-futuro:
los miembros de la junta directiva de-Weinig
fMolfgang Poschl, Gregor Baumbusch y-Gerald
SeAmidt, jmnto, con el jefe de la nueva unidad
empresari At‘atisatﬁgn & Digital Business,
Jochen Ganz, asi como el'Dr. Otto Leible de Weinig
Concept.
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c¢Cual son los proyectos
de sustentahilidad en
muehles hacia el 20302

Solo el 26% del mundo puede permitirse comprar
en IKEA

El dato sobre los potenciales compradores lo aportd
la propia IKEA los dias 7 y 8 de junio 2018 en la
presentacion de sus planes a largo plazo, en el
marco de los Democratic Days -— Almhult, Suecia-
en los que, anualmente, presentan sus novedades
y cifras de cara a proximas temporadas. Y si,
llama la atencion. En la actualidad, solo el 26%
de la poblacion mundial puede permitirse comprar
muebles o tener acceso real a ellos. Aunque
pensemos en la marca como la mas democratica
posible; aunque nosotros, desde nuestra casa,
pensemos que comprar en IKEA es barato. El dato
lo dio el CEO de Inter IKEA Group, Torbjorn L66f
y le sirvié para explicar hacia dénde quiere ir la
compania: para 2030 aspiran a cumplir con una
lista de objetivos que les permitan llegar a mas
gente y ser socialmente mas responsables. Todo
cuenta.
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Llegar a mas gente tiene que ver con el precio
de los productos, pero también con la llegada a
mas sitios. En la actualidad, y segun datos de la
propia compafia, IKEA llega aproximadamente a
1,2 billones de consumidores... la idea es que para
2025 sean 3,2 billones en total. En estos momentos,
IKEA tiene 418 tiendas en 49 mercados diferentes.
Y subiendo: en los proximos diez afnos esperan
abrir, por ejemplo, nuevos establecimientos en
Chile, Colombia y Peru.

Unadelasrazonesdequeestosdatospuedanllamarte
la atencién tiene que ver con nuestro concepto
de ‘casa’ y ‘hogar’, que no es necesariamente
tan masivo como
podamos pensar.
En esta linea,
IKEA ha rodado
un documental,
titulado ‘The
Human Shelter’, y
que repasa como
alrededor del
mundo hay mucha
gente que entiende
esta idea de hogar
de maneras muy
distintas.

A veces por
cultura, aveces por
condicionantes,
a veces por
necesidad.
Dirigido por Boris
B. Bertram, se

muestran casas en lugares de conflicto, casas
en zonas donde el clima es extremo, casas en
megaciudades y también en espacios minimos.
Una casa en un arbol, un pequeio hogar en una
zona desfavorecida. Sitios especiales donde,
aunque creamos que es imposible, no siempre
pueden entrar piezas de IKEA.

Esta no es una reflexién menor y es el punto de
partida para crear nuevas politicas de crecimiento.
Una de ellas pasa ademas por ser mas sostenibles,
lo cual, segun IKEA, supondra mejorar la relacion
con mas consumidores, permitir nuevas formas de
vida y, también, de ahorro. Y tienen muchos planes
en este sentido.

Por ejemplo, conseguir fabricar
de manera completamente
circular para entonces: esto es,
que los materiales con los que
fabrican vuelvan a ellos para
seguir fabricando otros nuevos.
Todo reciclable. O construir
soluciones que permitan usar
la energia solar en las casas
particulares. O, por ejemplo,
eliminar cualquier producto de
plastico de un solo uso.

Hay dos casos muy concretos. El
primero es la colaboracidon con
el comercio social Little Sun, que
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parte de otro dato de esos que nos cuesta creer:
mas de un billon de personas no tiene acceso a
electricidad hoy en dia. Little Sun es una empresa
fundada por Olafur Eliasson y Frederik Ottesen
(un artista y un ingeniero) que crean sistemas de
iluminacion sostenibles y baratos sin electricidad
con la intencién de llegar a todas estas areas
oscuras alrededor del mundo.

Con IKEA la idea es crear productos de iluminacion
basados en la energia
solar que permitan
mejorar esta situacién
a millones de personas.
Porque, cuando no
tienes luz, ;cémo vas
a pensar siquiera en
comprar otro tipo de
muebles de disefio?.
“Democratizando
grandes cosas como esta
podemos dar a la gente
productos que hagan su
vida mejor. Si podemos
crear soluciones buenas
y con disefio democratico,
entonces la vida fuera
de la red (eléctrica) se
vuelve sostenible, barata
e independiente”, explica
Marcus Engman, jefe de
disefio de IKEA.
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Otro proyecto tiene que ver
con otra gran necesidad, el
agua. Uniendo fuerzas con
otra empresa emprendedora,
Altered, partiendo de una cifra
mas: 2,7 billones de personas
sufren restricciones de agua
y, directamente, mas de un
millén de ellos no tienen ningun
acceso a algo tan vital. La idea
pasa por reducir el consumo en
los hogares, donde se consume
1/10 del total de agua mundial.
¢, Coémo? Pues han disefiado
de forma conjunta un pequefio
invento, como un tapén o un
filtro que se coloca en la boca
de los grifos, que permite un
ahorro muy considerable.

Si un grifo normal usa unos

8 litros por minuto, con este
adaptador ese consumo pasa a ser de 0,25 litros.
Se llama MISTELN vy la clave esta en la caida
del agua: una forma que recuerda al spray y que
permite este ahorro. El plan es poner a la venta
este accesorio en las tiendas de IKEA dentro de
aproximadamente un afio (agosto de 2019) al
precio de 5 euros.

lkea
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122 EXpo Ampimm
exclusiva de la
proveeduria del mueble

“El sector del mueble en
México tiene una expectativa de
crecimiento del 3.7% para este
ano 2018”

Del 19 al 21 de junio en el Centro Citibanamex de la
ciudad de México se realizo la edicion 2018 de Expo
Ampimm, el acto inaugural estuvo presidido por el
Sr. Alejandro Tena, director general de Maderas
y Plasticos, S.A. y presidente de la Asociacion
Mexicana de Proveedores de la Industria Maderera
y Mueblera, A.C. (Ampimm) y de sus compaferos
e integrantes de la agrupacién: Carlos Cook
(Cymisa), Manuel Dominguez (Industrias Guillén),
Israel Diaz (Calegris Importec), Jorge Garcia
(Renolit) y Klaus Schweizer (Felder México).
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En dicho acto se informé que: “Esta es la 122
edicion de Expo Ampimm, la Asociacién tiene
poco mas de 15 afios y la integran 46 socios de
varias categorias y sectores de la proveeduria del
sector del mueble; maquinaria, herrajes, textiles,
adhesivos, componentes, abarcando toda la
cadena productiva para la fabricacion de mueble
de calidad.

El objetivo de Ampimm es capacitar a este mercado
mexicano del mueble, volverlo mas profesional,
mas competitivo frente a una competencia cada
vez mas dificil.

Esta exposicion no la podemos comparar con las
que se realizan en Estados Unidos o Europa, pero
sin embargo cada afo va creciendo, va teniendo
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mas renombre y mas participacion entre los
fabricantes.

Este ano 2018 comparado con el 2017 tenemos un
15% mas de stands vendidos, casi un 20% mas de
metros cuadrados vendidos y cada afno se estan
interesando en asistir mas fabricantes de muebles,
carpinteros, arquitectos y disefiadores de interiores
y en esta edicion tenemos un pre registro 23%
mas de visitantes”, asi lo declaré Christian Clapes,
administrador general de Ampimm.

La exposiciéon contd con la presencia de empresas
lideres en su especialidad en la industria del
mueble: Biesse, Felder, SCM, Weinig, Trycia,
Hettich, Hafele, Sacsa, Cymisa, Chapacinta,

consideramos la mas profesional del mercado
porque es la unica enfocada a la proveeduria,
exhibimos Unicamente materiales, insumos para
los fabricantes de muebles.

Ademas de la exposicion, realizamos encuentros
universitarios, nos acercamos a los estudiantes,
los capacitamos, les compartimos la informacién
de los materiales que tenemos, la tecnologia, algo
que nos agradecen mucho. Y de esa manera nos
hemos dado cuenta que las carreras de ingenieria
industrial, disefio, arquitectura, el tema de los
muebles lo abordan poco y todavia enfocandose
a la madera maciza y ahora todos sabemos la
tecnologia del mdf, del aglomerado que son los
que van hacia arriba.

de crecimiento del 3.7% para este afio 2018 y
reconocemos que requiere constante capacitacion
e innovacion para hacer crecer la industria y poder
enfrentar la competencia extranjera.

A su vez, la industria de la construccién podria
crecer un 2.5%. Mientras que el sector hotelero
esta jugando un papel muy importante en México,
dado que el 10% de sus ingresos esta destinado
al mantenimiento y compra de proveeduria. Me ha
tocado ver a varios proveedores volcados a este
sector.

Los objetivos de Ampimm siguen siendo: aportar
innovacion en los materiales; tecnologia; ofrecer
materias primas de calidad; ayudar a nuestros
clientes aportando las tendencias en el disefio
del mueble porque solo un aproximado al 5% de
los fabricantes pueden darse el gusto de visitar
exposiciones en el extranjero; la capacitacion es
otrade nuestras tareas, asi como la sustentabilidad;
precios competitivos y el financiamiento son
algunos de los objetivos que buscamos en
Ampimm”, fue parte del mensaje del presidente de
Ampimm.

Fuente: Ampimm
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llevarles los nuevos materiales, mostrarles nuevas
tecnologias.
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Otra actividad es contratar empresas que nos
realizan analisis y estudios de mercado, logrando
informacion de las tendencias, uso de materiales,
tamano de las fabricas, cuantos empleados la
integran, tamafio del mercado, etc.

Elsectordelmueble en México tiene una expectativa
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Concurso International
Design Award 2018:

unidad empresarial
Automation & Digital

Business

Los entusiastas del disefio han podido determinar
en una votaciéon publica de varias semanas de
duraciéon quiénes son los tres ganadores del
International Design Award 2018. Ya tenemos a
los galardonados: estudiantes de universidades
chinas se han hecho con el primer y segundo
puesto, mientras que el tercer puesto ha recaido
en un disefio de la escuela universitaria técnica de
Pforzheim.
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Por primera vez en la historia del International
Design Award, el publico ha podido elegir a los
ganadores de forma online en una votacién publica.
Los organizadores de la competicién, Dr. Andreas
Hettich (Hettich) y Andreas Albig (Rehau), habian
realizado una preseleccion de los diez mejores
disefios y cedieron a continuacién el testigo a los
entusiastas del disefio. Los disefios mas coloridos
y recargados gozaban del favor del publico,
seguidos por dos soluciones de
equipamiento sofisticadas para
pequefias habitaciones.

En lo mas alto del podio se
encuentra un mueble inteligente
para la habitacion de los nifios
que invita a jugar y a ordenar, o
que en ultimo término, se ordena
de forma automatica con ayuda
de drones. El proyecto original
fue presentado por Jia Min
Luo, Kang Tian y Yi Fei Zhong,
estudiantes de la South China
Agricultural  University.  Con
un total de 9420 votos, recibio
el mayor reconocimiento del
publico.

Segundo puesto: “Moving
Cahinets”

En este caso se trata de armarios pequefios que
se van desplazando en movimiento para adaptarse
de manera flexible a las necesidades y ofrecen
por tanto en cualquier momento el espacio util
requerido. La idea técnica avanzada procede a
su vez de China, de Fangyuan Chen,
un estudiante de la Nanjing Forestry
University. Contabiliz6 4.521 votos.
De esta escuela universitaria técnica
proceden la mayor parte de los proyectos
presentados en el International Design
Award 2018.

Tercer puesto: “Chair PF”

Elmueble esrealmente polivalente, puede
utilizarse como silla o banco, atril o mesa.
Este proyecto tan impresionantemente
funcional como simple es obra de Daniel
Diermeier, estudiante de la escuela
universitaria técnica Pforzheim. Se hizo
claramente con el tercer puesto gracias
a los 3.553 votos recibidos.

Hettich y Rehau felicitan a los ganadores
y agradecen los fascinantes, innovadores
y creativos disefios de muebles a todos
los que enviaron sus proyectos.

El concurso lleva invitando
desde hace dos décadas en
uncicloregularaestudiantes
de todo el mundo a disefar
soluciones de tendencia,
innovadoras e insdlitas en
el segmento del disefio de
muebles y construccion
de muebles. Desde 1997
hasta la actualidad se han
presentado unos 10.000
disefios procedentes de
80 paises. El International
Design Award 2018 ha
contado con un total de
1.360 inscripciones de
estudiantes de 71 paises.

El premio es convocado por las dos principales
empresas proveedoras de la industria, Hettich y
Rehau.

Fuente: Hettich
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Celebran renovada 19°
Expo Mueblera Delicias
ahora en Chihuahua

Con la renovada presentacién de Expo Mueblera
Delicias en el Centro de Exposiciones de la ciudad
de Chihuahua, realizé su 152 edicion en un marco
que sumo 50 empresas expositoras en mas de 10
mil metros cuadrados de exhibicién, los dias 7 y 8
de junio de 2018.

La inauguracion conté con la presencia de diversas
personalidades, entre ellas: Ing. José Santillan,
gerente estatal de la Comision Nacional Forestal;
Ing. Manuel Gonzalez, presidente municipal de
Delicias, Chihuahua; Lic. Silvia Sainz, directora
de Agroindustria del Estado en representacion del
gobernador de la entidad y el Ing. Reynaldo Porras
Mélendez, presidente de la Asociacién Unica de
Fabricantes de Muebles de Delicias.

El Ing. Porras Mélendez en su discurso inaugural
menciond: “No solo comenzamos un evento mas
de Expo Mueble Delicias, hoy iniciamos una
nueva ruta, incierta pero apasionante, llena de
retos y a la vez de oportunidades para quienes
nos sumamos a esta proyecto...Con un mundo
cada vez mas globalizado, mas digital, con una
mayor competencia, con nuevos satisfactores
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en la demanda del mercado como es el uso de
los teléfonos celulares, computadoras, internet,
televisiones y los sistemas de pago, son una parte
significativa que impactan en el presupuesto de
cada familia, hoy en dia es una realidad, son parte
de nuestra competencia.

Por eso nosotros (los muebleros) para prosperar
en nuestro sector, necesitamos la innovacion,
trabajar constantemente y tener la conviccién de
hacer las cosas mejor dia con dia. Seguramente
saldremos adelante.

Aprovecho la oportunidad para agradecer a
dos pilares, amigos de la Asociacion Unica de
Fabricantes de Muebles de Delicias, Don Juan
Alvarado y Narciso Acosta, por apoyarnos siempre”
acoto.

Por lo que se refiere a la presencia de compradores
mayoristas, éstos acudieron de practicamente
todas las regiones del pais, entusiasmados de
todas las comodidades y renovada presencia del
evento ahora en el recinto de Expo Chihuahua.

El edil del municipio de Delicias, Manuel
Gonzalez, comentd: “con mas metros cuadrados
de exhibicion y nuevos participantes y en la
capital del estado significa progreso, desarrollo y
competitividad de este sector del mueble, felicito
a la Asociacion, el éxito de este evento se traduce
en empleos, aumento de las jornadas laborales,
gracias a los acuerdos comerciales derivados de
esta exposicion, las empresas deben volverse mas
competitivas. El nuevo ciclo de la exposicion sera
por demas exitoso”.




4° Convencion de
Mueblerias en Puerto
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“Como parte de nuestra Misién de impulsar el
crecimientode nuestros clientes, proporcionandoles
herramientas que les permitan mejorar la eficacia 'y
eficiencia de su operacion, se disefi6 esta estrategia
de reunirnos una vez al afio para exponer temas
de interés y de gran actualidad para los miembros
del sector, con expertos altamente calificados y
compartir e intercambiar experiencias que nos
permitan resolver problemas comunes, optimizar
recursos y establecer alianzas estratégicas que
fortalezcan al sector del mueble”, asi lo declara
Mauricio Velazco, director de Sistemas Cubicos.
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La realizacion de la 42 Convencion SMueblerias
en el hotel Villa Premiere del 7 al 10 de junio
permitié también “informar sobre los nuevos
servicios que ofrece Sistemas Cubicos y escuchar
las preocupaciones de nuestros clientes para la
mejora continua del Sistema y la programacién de
nuevos desarrollos”.

Sin duda la presentacién de expertos ponentes
ayudoé en la consecucidon de los objetivos, entre
ellos: Cynthia Aguilar Orozco, con mas de 10 afios
fomentando el empoderamiento basado en la

autoconsciencia, propiciando que las personas se
conviertan en lideres agentes de cambio.

Roberto Carvallo Escobar, con vasta experiencia
en la evaluacion financiera, de riesgos y en coémo
hacer rentable la sustentabilidad.

Isaac Gonzalez Fierre, desarroll6 el tema “La
importancia de las compensaciones en el
crecimiento de la empresa”.

Armando Regil, escritor y columnista en diarios
nacionales, presenté el tema: “Liderazgo en el
mundo actual”.

Los cuatros dias de la Convencion fueron vividos
intensamente gracias a las atenciones de los
anfitriones, Mau, Roo y Ale Velazco, un hotel
que brind6é todo tipo de comodidades y desde
luego el tiempo de esparcimiento que permite
fomentar las amistades en este especial circulo de
personalidades.

Cerca de un centenar de invitados retornaron
satisfechos del nivel de las conferencias y felices
de todas las experiencias vividas en este marco de
fiesta, arena, sol y mar.

En referencia al sistema de SMuebleria, esta
dirigido a los mas de 2 mil usuarios que se integran
desde mas de 15 ciudades del pais y desde hace
algunos meses ya tiene tintes internacionales con
su aplicacion en Argentina.

j Nos veremos en la préoxima 5°
Convencién en Puerto Vallarta
2019 !

www.smuebleria.com

Por: Francisco Barrera, invitado.
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GIFF Shanghai 2018:

Nunca hubo todo esto
en una sola edicion

Esta claro que el 2018 es un ano
importante para la feria CIFF;
una etapa fundamental de su
crecimiento y quizas un poco

de toda China por la alianza
estratégica entre dos gigantes
del sector del mueble.

La 422 edicion de CIFF Shanghai, que se celebrara
en el National Exhibition & Convention Center
de Shanghai, el “NECC” Honggiao, del 10 al 13
de septiembre de 2018, ya esta a las puertas y
sera organizada conjuntamente por CFTE (China
Foreign Trade Guangzhou Exhibition General
Corporation) y por Red Star Macalline.

Red Star Macalline es el lider indiscutible de la
distribucién del mueble en China; sus numeros son
impresionantes: gestiona 260 centros comerciales
repartidos por toda China con una superficie total
de exposicion que supera los 15 millones de metros
cuadrados y ventas anuales que superan los 226
mil millones de pesos mexicanos.

Las primacias y los numeros de CIFF: la mayor

feria del mundo del sector y la mas influyente de
toda Asia, con unas dimensiones totales anuales
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de 1,15 millones de metros cuadrados, hablan
por si solas, asi como la colaboracion de estos
dos lideres del sector, que claramente dara lugar
a resultados nunca vistos hasta hoy y de todos
modos dificiles de pronosticar.

Pensemos en el Area Business Negotiation, en
donde las empresas presentes en CIFF y los
comercializadores de Red Star Macalline se
encontraran y podran activar inmediatamente un
matching eficaz.

La edicion de este ano afrontara el tema “an
Example of Global Home Life” y sera un verdadero
salto hacia adelante en cuanto a calidad, servicios
y eventos; vera utilizados todos los espacios del
NECC por una superficie total de 400.000 metros
cuadrados. La presencia de nuevos expositores
de gama alta y de disefadores e importantes
compradores procedentes de 29 provincias y 182
ciudades repartidas por toda China, ayudaran a
identificar las tendencias concretas del disefo
relacionadas con las necesidades del consumidor.

Absolutamente cierto que merece una visita el
International & Design Furniture Hall y el Fashion
Furniture Hall por el increible desarrollo que
ha tenido. Estando el producto chino listo para
su comparacion con el internacional, los dos
pabellones dedicados a la importacion y al disefio
se uniran y alojaran empresas del calibre de: Wei
Mo, Kinetic Amber, Xiqi, Jade House, Glory Casa,
Thomasville, Medea, Roche Bobois, Roberto
Cavalli, Muuto, Lexington, Boconcept, ToninCasa,
Rossini, La vie, Art De Vie y ELM Home.

En el pabellén dedicado al Fashion Furniture se
podran visitar marcas como: HC28, City.W, Roling,
Artpeak, Juzhuo, Tesoro, Yupo, Western Art,
Debrah, Beson, Zhongzhixin, LS, Apollo T, Jiudian,
Heng Ju, HYO, Fuyuan, Youzun, Meiyaobang,
Zhenzhimei y Fairytale, que mostraran la tendencia

TECNO

MUEBLE
INTERNACIONAL

Del 15 al 18 de Agosto

LIJAS DISCOS FIBRAS CINTAS

FANDELI#

Atencion o clientes:
+52 (55) 5366 1443

www.fandeli.com.mx




del disefo local a través de productos de estilo
chino y otros estilos.

En concomitancia de la préxima ediciéon de CIFF
Shanghai, se celebrara la primera edicion de China
International Furniture Machinery & Woodworking
Machinery Fair (Shanghai), la feria nacida de la
nueva partnership entre CIFF y WMF.

La feria de esta manera cubrira toda la cadena
de produccion del sector, incluyendo todas las
tecnologias principales de produccion y todos
los tipos de maquinaria de proceso, incluidos
los paneles a base de madera y los aparatos de
primera elaboracion de la madera.

Son muchos los expositores que participaran,
entre los que destacan: Homag, SCM Group,
Weinig, Biesse, Jinan Restar, Nanxing, Foma
Group, SWPM, Yalian, Siempelkamp, Wemhoener,
LMT, Ruiwudi, Leke, Huajian, Yuantian, Lianrou,
Hengkang, Fuyi y Xinqunli.

Ya en su cuarta edicion, el EAST Design Show
es el evento de promocion del disefio asiatico
absolutamente imprescindible, donde lo mejor
cobra cuerpo, sorprende y apasiona. El espiritu de
la artesania asiatica, descubierta de nuevo en todo
su esplendor, se celebra a través de la seleccion
de empresas lideres y workshops. El tema de
este afio es: “More Different, More Interesting”;
tema fascinante y que no se ha estudiado nunca
suficientemente, super actual en estos afios de
globalizacion.

Presente en China desde 2017, el Pinnacle Awards
Asia-Pacific, promovido por CIFF, por la American
Society of Furniture Designers (ASFD) y por el High
Point Market es el unico premio internacional del
mueble y decoracion para la casa en la region de
Asia-Pacifico. Pinnacle Awards Asia-Pacific y CIFF
trabajan juntos para mejorar la calidad y disefio en
China y en toda Asia.
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Durante CIFF Shanghai, muchos son los eventos
programados, entre otros la Ceremonia Pinnacle
Awards Asia-Pacific 2018 en la que se anunciaran
los vencedores de las 16 categorias en competicion
y se premiaran los trabajos seleccionados de
disefiadores de fama internacional.

jPero aun hay muchas mas
novedades!

Debutara en CIFF Shanghai el China Design Forum
el evento que reunira a profesionales de varios
sectores, como disefo, arte y cultura, proponiendo
una plataforma estimulante para el intercambio de
ideas.

Fundada en 2014 por 10 disefadores de interiores
procedentes de China, Hong Kong y Taiwan, The
C Foundation, es la primera fundacién benéfica
voluntaria dedicada al disefio en China.

Desde siempre China Design Forum desarrolla el
proyecto “Seek Innovation, Boost Entrepreneurship
y Jointly Create a Better Future”, contribuyendo
de este modo a promover el desarrollo de la
educacién del disefio y del arte de la cultura, de la
arquitectura y del disefio de interiores.

Otro importante debut es el Design Dream Show,
el evento creado conjuntamente por Red Star
Macalline e Innovation Design Alliance, con el
objetivo de expresar los conceptos y las modas en
mueble contemporaneo para la casa.

Dos eventos diferentes pero ambos simbolo de la
evolucion del disefio chino, espejo de un mundo
que estad cambiando rapidamente; su presencia
en CIFF Shanghai demuestra la influencia de
esta increible feria en los ambientes del disefo, la
cultura y los medios de comunicacién.

Sin olvidar el importante papel que llevara a cabo
CIFF con Shanghai Promotion Center for City of
Design, la organizacion que se dedica a lanzar las
dos ciudades creativas por excelencia, Shanghai y
Milan, a través de eventos de disefio, aprovechando
de la mejor manera posible los recursos culturales
y creativos de Shanghai.

CIFF Shanghai 2018 sera verdaderamente una
edicidn unica bajo todos los puntos de vista, con
muchas novedades, eventos y sobre todo con
mucho diseno... jimperdible!

Para mas informacién sobre CIFF:
www.ciff.furniture

MAQUINARIA

Mieércoles - Sabado
AGOSTO 22 al 25 de 2018

- Georgia World Congress Center - Atlanta, Georgia, USA
www.iwfatlanta.com

W

2018

IREGISTRESE/AHOR?
A s e A EITE S

A
Iﬁ

A

PHONE: 404.593.8333

International Woodworking Fair, LLC® p“ fis [ ZWMMA
is owned and sponsored by: Woodworing achinery ndustry Assocaton O ST AR 1 el

FAX: 404.693.8350



42 edicion de Fastener Fair llevo
tecnologia de fijacion y sujecion a
iin nuevo mercado

Guadalajara, Jal. Julio 2, 2018. — Fastener Fair México, el Unico evento en
Latinoamérica de fijacion, sujecion y tornilleria industrial y especializada, se
llevé los dias 20 y 21 de junio en Guadalajara, México, en donde exhibieron
mas de 150 empresas de 10 paises que mostraron una amplia gama de
tecnologia y las mejores soluciones ante mas de 1,600 profesionales
calificados de industrias clave en el pais, tales como automotriz,
aeroespacial, construccion, metalmecanica, mueblera y electronica, asi
como también a empresas distribuidoras y mayoristas.

“Esta fue la primera vez que Fastener Fair, una exposicién enfocada en
un nicho de alto valor, se realiza en Guadalajara. Algunos expositores
buscaban ser proveedores de importantes manufactureras establecidas en
la region, mientras que otros participaron con el objetivo de conocer socios
de negocios que les apoyen a entrar exitosamente a este mercado. Los
asistentes llegaron del occidente, bajio y centro de México, principalmente
de Jalisco, Guanajuato, Querétaro, Nuevo Ledn y el area metropolitana
de la Ciudad de México,” indico Melissa Magestro, VP de Mack Brooks
Exhibitions, organizadores de Fastener Fair México.

Para Miguel Vergel, director global comercial de Bralo Espafia, “Fastener
Fair México esta en una industria que cada vez va tomando mayor relevancia
y hay mayor nimero de empresas que exhiben, por lo cual el mercado para
la industria de las fijaciones es muy potente a futuro. Fastener Fair México
se supera cada vez y va incrementando su eficiencia.”

Ademas de la oferta de tecnologia, insumos y servicios presentes en la
exposicion, Fastener Fair México contd también con un completo programa
de conferencias. El programa incluyé una conferencia magistral sobre las
oportunidades del TLC 2.0, la Conferencia para Desarrollo de Negocios de
Distribuidores, y la Conferencia de Tecnologia Fastener Fair, con sesiones
de capacitacion y soluciones innovadoras presentadas por expertos.

Fastener Fair México 2018 contd con el apoyo de la Camara Regional de
la Industria de la Transformacion del Estado de Jalisco, CAREINTRA, y
del Cluster Automotriz de Jalisco.Ademas la Federacion Mexicana de la
Industria Aeroespacial tuvo una participacion especial, a través de una
conferencia sobre la cadena de suministro en esta creciente industria.

En 2019, Fastener Fair México regresara a la Ciudad de México para su
quita edicion, los dias 19 y 20 junio en el World Trade Center México. La
venta de espacios con tarifas preferenciales estara vigente hasta agosto
31, 2018.

Para més informacién visite www.fastenerfair.com/mexico o contacte a un
representante en mexico@fastenerfair.com teléfono +1 312-809-9260.

2018

AUGUST
13 - 18
Expo Ocotlan Mueblera
Ocotlan, Jalisco

www.afamo.com.mx

15 - 18
Expo Mueble Internacional Verano
Guadalajara, Jalisco

www.expomuebleinternacional.com.mx

15 - 18
Tecno Mueble Internacional
Guadalajara, Jalisco
www.tecnomueble.com.mx

22 - 25
IWF ATLANTA
Atlanta, Georgia, USA
www.iwfatlanta.com

SEPTEMBER

11 - 14
FMC
Furniture Manufacturing China
Shanghai, China
www.furniture-china.cn

11 - 14
42th CIFF
Shanghai, China
www.ciff-sh.cn

OCTOBER

13 - 17
High Point Market
High Point, North Carolina
http://www.highpointmarket.org

16 - 19
Expo SICAM
Pordenone, Italy
www.exposicam.it

2019

16 - 18
Magna Expo Mueblera Industrial
Magna Expo Mobiliario e Interiores
Ciudad de México
www. hfmexico.mx

27 - 31
Las Vegas Market
Las Vegas, Nevada. USA
www.lasvegasmarket.com

8-11
Malaysian Internationl Furniture Fair
MIFF
Kuala Lumpur, Malaysia
www.miff.com.my

9-12

International Furniture Fair Singapore

IFFS
Singapore, Singapore.
www.iffs.com.sg

18 - 21
CIFF
Guangzhou, China
www. ciff.furniture

26 - 29
FIMMA BRASIL
Bento Gonvalvez, Brasil
www.fimma.com.br

28 - 31
INTERZUM
Guangzhou, China
www.interzum-guangzhou.com

MAY

21 - 24
INTERZUM
Cologne, Alemania
www.interzum.com

27 - 31
LIGNA
Hannover, Alemania
www.ligna.de

Feria IWF 2018 en Atlanta con mas
fle 1100 expositores

La mayor feria de tecnologia de la madera en América del Norte la IWF
—International Woodworking Fair- de Atlanta en el estado de Georgia,
Estados Unidos se realiza cada dos afios en el Georgia World Congress
Center y la proxima cita esta pactada del 22 al 25 de agosto para su
edicion 2018.

IWF de Atlanta es la mayor exposicion de la industria en los Estados
Unidos y cuenta con maquinas que van desde la robdtica, la manipulacion
de materiales, avanzados CNC y en general todo tipo de maquinaria
para el trabajo de la madera, asi como lo ultimo en equipos de acabado,
hardware, pisos, recubrimientos, maderas, tableros, software, herrajes,
consumibles y mucho mas.

En los negocios, todos buscamos esa idea o solucién que mejore nuestro
negocio. IWF no es solo la oportunidad para que su equipo vea el futuro de
la tecnologia, aprenda de los lideres y compare un mundo de innovacion,
todo en un solo lugar.

IWF también es la oportunidad para que su empresa gane nuevos
negocios con las conexiones cara a cara que hara en la Feria.

* IWF es el escaparate mas grande de maquinaria, materiales,
suministros y servicios en el Hemisferio Occidental para carpinteria
e industrias relacionadas.

* IWF tiene novedades y lo que sigue para la tecnologia para su
industria.
* Miles de nuevos productos son exhibidos por los principales
fabricantes mundiales de maquinaria, suministros y servicios.
* Todos los productos mas nuevos y las ultimas innovaciones en
fabricacion y procesamiento de materiales estan en IWF
* Vea demostraciones de vanguardia en vivo de los productos que
estd investigando.
* Conozca a otras personas en su industria cara a cara e intercambie
ideas que ayudaran a su negocio y a su carrera a crecer.

IWF es la feria donde fabricantes de muebles, gabinetes, carpinteria
arquitectonica, procesamiento de materiales y otros profesionales de la
industria madera/muebles de todo el mundo encontraran productos que ni
siquiera sabian que existian y que ayudarian a su empresa a tener éxito.

La cita es del 22 al 25 de agosto de 2018 en la IWF de Atlanta, Georgia,
USA, que todo apunta a que tendra una cifra récord de expositores que
rebasaria los 1,079 que se presentaron en la pasada edicion de 2016.

www.iwfatlanta.com

August 22-25, 2018

Georgia Workd Congeess Center
Arlanta, Geoigia
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Herrajes Alemanes para muebles mexicanos
que complementan tu disefio de mobiliario con alta durabilidad

Los Herrajes Hettich te permiten instalar y sistematizar tu propuesta de mobiliario para que ademas de un hermoso
disefo puedas ofrecer durabilidad y resistencia al mobiliario para cocinas,

wwrw.hettich.com Tel. COMXY [S56) 5582 2212 GOL (33) 3825 S846 %
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